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Cuando buscamos proveedores en el mercado chino, a menudo nos encon-
tramos con la restricción de tener que realizar pedidos de un volumen 
mínimo para cada producto. Esta exigencia puede suponer un desafío para 
aquellos que desean comprar cantidades más pequeñas o probar nuevos 
productos sin incurrir en grandes inversiones.

Pero no te preocupes, estamos aquí para ayudarte. En este BASIC TIPS, 
compartiremos estrategias y consejos prácticos para superar este obstáculo 
y lograr que los proveedores nos permitan comprar en cantidades más flexi-
bles y acordes a nuestras necesidades.

Entenderemos la importancia del MOQ en el proceso de importación y 
cómo puede impactar tanto en los costos como en la gestión de inventario. 
Exploraremos estrategias de negociación efectivas, opciones de agrupación 
de pedidos, búsqueda de proveedores especializados y la posibilidad de 
personalización.

También analizaremos los costos asociados con el MOQ y 
cómo una reducción en este aspecto puede generar 
beneficios económicos a largo plazo.

¡Así que prepárate para descubrir cómo reducir el MOQ 
en tus compras en China y maximizar las oportunida-
des de tu negocio! Sigue leyendo este BASIC TIPS y 
descubre consejos prácticos que te ayudarán a superar 
este desafío y lograr importaciones más flexibles.
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¿Qué es el MOQ? 

Es la cantidad mínima de producto 

que un proveedor está dispuesto a 

vender en un solo pedido. Su finalidad 

es garantizar que el proveedor pueda 

obtener un beneficio de la venta y 

justificar los costes asociados a la pro-

ducción o entrega del producto.  

Cuando buscamos proveedores en el mercado chino, a menudo nos encon-
tramos con la restricción de tener que realizar pedidos de un volumen 
mínimo para cada producto. Esta exigencia puede suponer un desafío para 
aquellos que desean comprar cantidades más pequeñas o probar nuevos 
productos sin incurrir en grandes inversiones.

Pero no te preocupes, estamos aquí para ayudarte. En este BASIC TIPS, 
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Uno de los enfoques clave para reducir el MOQ en tus compras en 
China es dominar las estrategias de negociación efectivas. A con-
tinuación, te presentamos algunas tácticas que puedes imple-
mentar:
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a) Establece una relación sólida: Construir una relación sólida 
con tus proveedores es fundamental. Comunícate de manera 
clara y respetuosa, demuestra tu interés en establecer una asocia-
ción a largo plazo y sé transparente sobre tus necesidades y 
metas. Cuando los proveedores ven el potencial de una relación 
duradera y rentable, pueden estar dispuestos a flexibilizar sus 
requisitos de MOQ.

b) Agrupación de pedidos: Explora la posibilidad de agrupar tus 
pedidos con otros importadores o empresas del mismo sector. 
Comprar en conjunto puede permitirte alcanzar volúmenes de 
compra mayores, lo que podría resultar en un menor MOQ indivi-
dual para cada participante del grupo. Esta estrategia beneficia 
tanto a los importadores como a los proveedores, ya que se opti-
miza la producción y se reducen los costos.

c) Negociación de términos y condiciones: No tengas miedo de 
negociar los términos y condiciones del acuerdo con tus provee-
dores. Aparte del MOQ, considera aspectos como plazos de entre-
ga, opciones de personalización, precios unitarios y condiciones 
de pago. Al demostrar flexibilidad y disposición para llegar a un 
acuerdo mutuamente beneficioso, podrás abrir espacio para una 
discusión sobre la reducción del MOQ.

1. EXPLORA LAS ESTRATEGIAS DE NEGOCIACIÓN

d) Muestra interés en productos complementarios: Al mostrar 
interés en una amplia gama de productos ofrecidos por el provee-
dor, puedes demostrar que existe un potencial de negocio más 
allá de un solo producto o categoría. Esto puede motivar al pro-
veedor a ser más flexible en cuanto al MOQ, ya que ven la oportu-
nidad de aumentar las ventas a través de una asociación a largo 
plazo contigo.

Recuerda que la negociación exitosa se basa en el conocimiento y la 
preparación. Investiga sobre el mercado y la industria, compara dife-
rentes proveedores y mantente informado sobre las tendencias y 
precios actuales. Cuanta más información tengas, más fuerte serás en 
la mesa de negociación.
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Una estrategia efectiva para reducir el MOQ en tus compras en 
China es considerar la opción de agrupar pedidos. Agrupar pedi-
dos implica combinar diferentes productos o solicitudes de 
compra en un solo pedido, lo que puede ayudarte a alcanzar volú-
menes de compra más altos y, a su vez, obtener un MOQ más 
bajo. A continuación, te presentamos algunos consejos para 
implementar esta estrategia:
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a) Identifica productos complementarios: Busca productos que 
sean complementarios entre sí y que puedan ser atractivos para 
tus clientes o para tu propio negocio. Por ejemplo, si estás intere-
sado en importar productos electrónicos, podrías considerar tam-
bién incluir accesorios o productos relacionados, como cables, 
estuches o baterías. Al agrupar estos productos en un solo pedido, 
podrás aumentar el volumen total de compra y tener más 
margen para negociar un MOQ más bajo con tus proveedores.

b) Encuentra socios de agrupación: Busca otros importadores o 
empresas en tu sector que también estén interesados en reducir 
sus MOQ. Establecer alianzas estratégicas te permitirá combinar 
tus pedidos y aprovechar las economías de escala. Puedes buscar 
socios de agrupación a través de redes profesionales, ferias 
comerciales o plataformas en línea especializadas. Al agrupar los 
pedidos de varios participantes, podrán beneficiarse de volúme-
nes de compra mayores y, por lo tanto, obtener un MOQ más bajo.

c) Coordina y organiza el proceso: Una vez que hayas identifica-
do los productos complementarios y encontrado socios de agru-
pación, es importante coordinar y organizar el proceso de manera 
eficiente. Establece una comunicación clara con todos los partici-
pantes, establece plazos y acuerdos claros, y asegúrate de que 
cada parte entienda sus responsabilidades y compromisos. Esto 
garantizará un proceso fluido y exitoso de agrupación de pedidos.

d) Negocia con proveedores: Al agrupar pedidos, tendrás un 
mayor poder de negociación con tus proveedores. Utiliza esta 
ventaja para negociar un MOQ más bajo y condiciones más favo-
rables en términos de precios, plazos de entrega y personaliza-
ción. Demuestra a tus proveedores que al agrupar pedidos, 
pueden beneficiarse de mayores volúmenes de venta y una rela-
ción comercial más sólida a largo plazo.

2. AGRUPA PEDIDOS

Recuerda que la agrupación de pedidos requiere planificación y coordinación adecuadas. 
Asegúrate de tener en cuenta factores como tiempos de producción, logística y requisitos 
específicos de cada producto incluido en el pedido. Además, evalúa la viabilidad financiera y 
logística de la agrupación de pedidos en función de tus necesidades y capacidades.
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En tu búsqueda por reducir el MOQ en tus compras en China, es 
fundamental encontrar proveedores especializados. Estos pro-
veedores suelen estar más dispuestos a trabajar con volúmenes 
de compra más pequeños, ya que están enfocados en atender a 
clientes con necesidades específicas y nichos de mercado parti-
culares. A continuación, te brindamos algunos consejos para 
encontrar proveedores especializados:
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a) Investiga en ferias y exposiciones: Las ferias comerciales y 
exposiciones especializadas son excelentes lugares para descu-
brir proveedores especializados en tu industria. Estos eventos 
reúnen a numerosos fabricantes y proveedores, brindándote la 
oportunidad de establecer contactos y explorar opciones. Presta 
atención a los expositores que se centran en productos similares 
a los tuyos y aprovecha la oportunidad para entablar conversacio-
nes y conocer más sobre sus capacidades y requisitos de compra.

b) Utiliza plataformas de sourcing en línea: Existen plataformas 
en línea especializadas en el sourcing de proveedores en China. 
Estas plataformas te permiten buscar proveedores por categoría 
de producto, ubicación geográfica y otros criterios relevantes. Al 
utilizar estas plataformas, puedes filtrar los resultados y encontrar 
proveedores que se ajusten a tus necesidades específicas. 
Además, muchas de estas plataformas ofrecen herramientas para 
comunicarte directamente con los proveedores y obtener más 
información sobre sus condiciones de compra.

c) Busca referencias y recomendaciones: Solicita referencias y 
recomendaciones a otros importadores o profesionales de tu 
industria. Puedes acudir a redes profesionales, foros en línea o 
grupos especializados para obtener opiniones y consejos sobre 
proveedores confiables y especializados. La experiencia y las reco-
mendaciones de otros pueden ser muy valiosas al buscar provee-
dores que estén dispuestos a trabajar con volúmenes de compra 
más pequeños.

d) Establece una comunicación clara: Una vez que hayas identi-
ficado proveedores especializados, es importante establecer una 
comunicación clara y precisa con ellos. Hazles saber tus requisitos 
específicos y tu interés en realizar compras con MOQ más bajos. 
Explícales cómo tus necesidades se alinean con su especializa-
ción y cómo una colaboración mutuamente beneficiosa puede 
ser una oportunidad para ambas partes. Una comunicación 
abierta y transparente ayudará a construir una relación sólida con 
los proveedores especializados.

3. BUSCA PROVEEDORES ESPECIALIZADOS
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Reducir el MOQ en tus compras en China puede ser un desafío, 
pero con las estrategias adecuadas y un enfoque creativo, es posi-
ble lograrlo. En este documento, hemos explorado diferentes con-
sejos para ayudarte a reducir el MOQ y realizar compras más flexi-
bles y adaptadas a tus necesidades.

Recuerda que la negociación con los proveedores, la agrupación 
de pedidos, la búsqueda de proveedores especializados y la consi-
deración de opciones de personalización son estrategias podero-
sas que te permitirán alcanzar tus objetivos. Además, mantener 
una comunicación clara y transparente con los proveedores, esta-
blecer relaciones sólidas y aprovechar las oportunidades que ofre-
cen los mercados en línea son aspectos clave para lograr resulta-
dos exitosos.

No olvides que cada situación y proyecto son únicos, por lo que es 
importante adaptar estas estrategias a tus circunstancias especí-
ficas. Evalúa tus necesidades y objetivos, y utiliza estas recomen-
daciones como una guía para tomar decisiones informadas.

¡Recuerda que el equipo de Imporalia está aquí para apoyarte en tu 
viaje de importación desde China! Si tienes alguna pregunta adicional 
o necesitas asesoramiento personalizado, no dudes en contactarnos.
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CONCLUSIÓN

comercial@imporalia.com


